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- Una parte de presentación teórica de 1h:

- De forma Global los tres mercados tipo para tu marketing global

- De forma Local los 5 puntos claves para permitir al coach vender

- De forma GloCal la regla sistémica de las 3R

- Las 2 mejores formas de prospección a través de la consciencia sistémica para actuar de
forma baja sin intención.

- Explicaciones del programa completo de formación en coaching Sistémico en Chile,
Escuela Metasysteme Coach Academy de Alain Cardon

- Intercambios Preguntas/Respuestas de 1h.

¿Cómo vender el coaching?

Este Webinar tendrá dos momentos:



- Locura es hacer lo mismo una vez tras otra y
esperar resultados diferentes. Albert Eisntein.

- La postura baja sin intención permite inspirar al
cliente, mejor que empujarlo a comprar. Alain
Cardon

- El coaching es como el Amor, no se explica, se
hace. Claude Arribas

¿Cómo vender el coaching?

La postura baja sin Intención



- El mercado de los que conocen el
coaching

- El mercado de los que piensan que el
coaching no es para ellos

- El mercado de los que no conocen el
coaching

¿Cómo vender el coaching?

Los tres mercado:



Cada coach es un mercado. 

¿Cómo vender el coaching?

Los tres mercados:



- El posicionamiento marketing (cada coach es un mercado)

- Comunicar y Prospectar (La regla sistémica de las 3R)

- El descubrimiento del potencial cliente (postura baja sin
intención)

- El potencial cliente esta convencido (contrato sistémico tipo)

- Medirse (Uno se hace de lo que mide)

¿Cómo vender el coaching?

Los 5 puntos claves



- Realidad

- Resultado

- Riesgo

¿Cómo vender el coaching?

La regla sistémica de las 3R



- Puedo suponer que en este momento de cambio, de
transición, necesita colaboradores más responsables, más
autónomos, más creativos.

- Puedo suponer que eso le permitirá dividir entre 2 o
ganar 9 meses o 6 meses en vuestro Time To Market.

- Sin ser obligado a pasar horas y horas con expertos, con
teoría, pero estando enfocado en la práctica y lo
pragmático.

¿Cómo vender el coaching?

La regla sistémica de las 3R : Postura baja sin 
intención => 1 ejemplo



- A través del sistema del cliente

- A través de tu propio sistema en conferencia

¿Cómo vender el coaching?

La prospección inteligente a través de la 
conciencia sistémica: 2 Ejemplos



- Movimiento Presencial: Desaprender para pulir
tu conciencia sistémica y ponerla al servicio del
cliente. De Abril a Junio

- Movimiento Presencial: Manejar la complejidad
de un sistema cuando hay varias personas de 3 a
100. De junio a Agosto

- Movimiento Online de prácticas entre vosotros
de Abril a Agosto (400 prácticas)

Los 5 movimientos del programa completo de 
formación en coaching sistémico:

Escuela Alain Cardon 
Programa Completo



- Movimiento Online de Mentoring de venta de Junio a
Marzo de 2020.

- Movimiento Presencial: Supervisión de 3 días que
haremos en 2020 para ir a buscar tu excelencia como
coach sistémico.

Los 5 movimientos del programa completo de 
formación en coaching sistémico:

Escuela Alain Cardon 
Programa Completo

Mi objetivo a través de estos 5 movimientos es que si te
implicas y aplicas vendas mínimo un modulo de coaching
sistémico antes la fin de marzo 2020, así tendrás un retorno
sobre inversión muy rápido.



Escuela Alain Cardon 
Programa Completo



Solo quedan 5 plazas

1. Tienes que tener una cuenta creada en PayPal.
www.paypal.com

2. Una vez creada la cuenta, vinculas tu tarjeta de
crédito.

3. Entras a “Pay for goods or services” e ingresas el
correo electrónico de Claude =>

4. Pones el monto que deseas transferir, 5100 euros,
o 510€ si lo vas a pagar en 10 cuotas.

5. Finalmente revisas y terminas la transacción.

Para los 5 que quedan hacemos un descuento de 
15% sobre los 6000€ es decir 5100€ y pagar en 

10 cuotas por Paypal

PayPal te envía un comprobante de transacción al email que vinculaste,
por favor re-envía ese comprobante al correo de Claude con copia a Irina,
para que te se envíe el comprobante de inscripción a tu correo.
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Muchas Gracias
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